Lucena, 21 de agosto de 1955

Pequeria historia.

Por MIGUEL MOLINA RABASCO

Confieso mi incapacidad
para los negocios. Ni he po-
dido explicarme tampoco, cé-
mo sin poseer nada se pueden
crear éstos. Y sin emborgo,
ocunque parezca absurdo,
puede hacerse. 3Cémo? jAh!
Lo ignoro.

Yo, en cierta ocasién, con-
tagiado de esta fiebre de los
negocios intenté emprender
uno. Para ello, a imitacién de
otros, alquilé un local, compré
un bufete, pedi prestada una
mdquina de escribir, contraté
a un Botones, puse un letrero
con sélo las iniciales —tan de
moda— O. N. l. (Oficina de
Negocios Industriales) y heme
alli esperando gonar mucho
dinero.

DESC IO OOTST

PEQUENA

(Viene de la pagina cuarta)
de material de escritorio. No
me ponderé su calidad pero
me sonrié. Después, con la
mds deliciosa de las confian-
zas, me cogié una mano y me
hizo una confidencia: le agra-
daria tomar unas copas con-
migo. Naturalmente. .. pagué
yo.

La tercera persona que pisd
la oficina fué una vieja. Venia
a que le leyera una carta de
un hijo suyo voluntario en
Africa. Yo, como es natural,
no pude interrumpir mis ocu-
paciones. Se la leyé el Botones.
Disimuladamente les miraba y
vi como le dié un duro. Cuan-
do la mujer se hubo marcha-
do exigi a mi subordinado la
entrega de oquella contidad.
Después de muchos ruegos y
amenazas consegui que me
diera la mitad de ella.

Cuando ya desesperaba de
triunfar, se presenté la oca-
sién. Era un sefior muy bien
vestido y muy amable. Me
pregunté qué clase de nego-
cios realizaba. Cuando termi-
né una larga y erudita expli-
cacién, quedo satisfecho y me
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dijo: Confieso que cuando lei
el titulo de O. N. I. estuve ten-
tado de no entrar, porque crei
que esto tendria alguna rela-
cion con la politica y a mi, la
verdad, me gustan las cosas
claras y sin discusiones.

Me propuso almorzar juntos
para hablar mds despacio.
Considero innecesario decir
que pagué yo. Queria vender
no se que cosa de mucho va-
lor por mediacién mia. Los
detalles quedarion ultimados
cuando él volviera de cierto
preciso viaje. Adn continto
esperdndole.
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Y ésta es la pequefia histo-
ria de mi negocio. Después de
dos meses de gastos incalcu-
lables, solo consegui el pe-
quefio ingreso de 2'50 pesetas,
y éste por mediaciéon de mi
Botones.

Desde entonces me dedico
a pasear, a sablear a los ami-
gos y a fumarme los cigarri-
llos del padre de mi novia.
Me va estupendamente. jAh!
iY hasta tengo alguna que
otra peseteja en el bolsillo!

Ld primera persona que en-
tré en la oficina me cogié des-
prevenido. Estaba yo, mo-
mentos antes, pasando un
montén de papeles de izquier-
da a derecha del bufete y vi-
ceversa, para simular trabajo.
El Botones, convenientemente
instruido, a tiempo prudencial,
colgaba y descolgaba el telé-
tono; con ello parecia haber
mucha octividad. Pero des-
pués de largo rato, cansados
por este mondtono ejercicio,
yo habia terminado por coger
una revista muy interesante y
él comenzé a leer una novela.
Cuando sentimos abrir la
puerta, el Botones se avalan-
z6 al teléfono volcando, en
su precipi‘tacién, un tintero;
yo, por mi parte, tapé la re-
vista con unos papeles y fingi
mucho afdn.

Era un vidjante."Después de
mucho hablar, me convencié
de que vendia unos ldpices
superiores y de la necesidad
que yo tenia de adquirir una
multicopista y una calculado-
ra para ahorrar trabajo. Se
las compré.

El segundo visitante fué una
sefiorita. Era rubia, delgada,
muy mona. Viajaba una casa
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